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~ Nomination ~

Nomination de Frédéric L’Hermite en tant que Directeur des Ventes
de Fenwick­Linde

Fenwick­Linde confie la Direction des Ventes à Frédéric L’Hermite,
nomination effective dès ce début d'année. Il reporte directement à Jacques
Arrighi, Directeur Général.

S'appuyant sur une connaissance approfondie du marché et de la marque, Frédéric
L'Hermite prend la Direction des Ventes de Fenwick­Linde à compter de janvier
2026. À ce titre, il est en charge de l'expérience client, de l’animation des ventes au
sein du réseau d’agences et de concessions Fenwick, ainsi que des activités de
marketing, de communication externe et du département Business Développement,
dédié à la conquête.

Dans cette dynamique, Fenwick­Linde adapte son organisation commerciale afin de
soutenir une performance durable, fondée sur une écoute active des besoins et une
capacité d'adaptation continue aux évolutions du marché, au service de la satisfaction
clients.

« Dans un contexte de transformation des usages clients et face à la montée en
puissance des technologies en intralogistique, il est essentiel de pouvoir s’appuyer
sur des experts agiles, capables de conjuguer expertise terrain et innovation. Le
parcours de Frédéric L’Hermite et sa connaissance approfondie de l'entreprise et
de notre réseau font de lui un atout clé pour accompagner Fenwick­Linde dans le
développement d’une performance durable, au service de nos clients. », souligne
Jacques Arrighi, Directeur Général de Fenwick­Linde.

Un parcours construit au cœur de la performance commerciale

Diplômé d’Excelia en 2002, Frédéric L’Hermite, 47 ans, a rejoint Fenwick­Linde en
2011. Il y a construit un parcours riche, en France comme à l’international, occupant
successivement des fonctions clés au sein des équipes commerciales : Responsable
Grands Comptes, Responsable des ventes, Directeur régional des ventes, puis Chef
de projet CRM pour la zone EMEA (Europe, Moyen­Orient et Afrique). Il occupait
jusqu’à présent le poste de Directeur Régional Île­de­France.

L’énergie collective au service de la satisfaction client

Fort de 15 ans d’expertise commerciale au sein du groupe, Frédéric L’Hermite s’est
distingué par sa capacité à conjuguer performance, proximité client et pilotage
d’équipes dans des environnements en constante évolution.

« La performance commerciale repose aujourd’hui sur une compréhension fine des
enjeux clients, mais aussi sur notre capacité à leur proposer des solutions
innovantes créatrices de valeur, intégrant notamment les évolutions technologiques
telles que l'automatisation, la digitalisation ou l'IA. Grâce à l’engagement des
femmes et des hommes qui portent la marque Fenwick au quotidien auprès de nos
clients, nous continuerons à faire évoluer nos pratiques et nos offres pour répondre
à leurs ambitions. », déclare Frédéric L’Hermite, Directeur des Ventes de Fenwick­
Linde.
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A propos de Fenwick­Linde :
Premier fournisseur de matériels de manutention en France, triple certifié Qualité, Sécurité,
Environnement, Fenwick​­Linde s’engage pour un monde plus durable et plus sûr et a obtenu
les évaluations EcoVadis « Platinum » 2025 pour ses actions dans le domaine de la RSE
(Responsabilité Sociétale des Entreprises) et CyberVadis « Platinum » 2025 pour son haut
niveau de maturité en cybersécurité.
Au service de ses clients depuis plus de 150 ans, Fenwick a acquis l’expertise de la gestion
des flux en logistique et en production et propose des solutions intralogistiques innovantes et
sur mesure, destinées à optimiser la productivité des opérations, les performances
énergétique et environnementale, la sécurité et la qualité de vie au travail : chariots manuels
et automatisés, robots mobiles, chariots industriels antidéflagrants, aide au choix de l’énergie
(Li­​Ion, GNV, …), flottes connectées, dispositifs de sécurité, financement personnalisé,
solutions de maintenance souples et évolutives, location courte durée proche et réactive,
occasions certifiées, etc.
Le réseau Fenwick est le 1er réseau en France avec 75 agences et concessions exclusives,
et 7 partenaires dans les DROM​­COM.
Fenwick​­Linde, c’est aussi un siège social à Saint​­Quentin­en­Yvelines comprenant un show​­
room, un grand centre de formation technique et un centre logistique après­vente.
Fenwick­Linde appartient au KION GROUP AG qui compte actuellement plus de 42 000
employés et a généré un chiffre d'affaires de 11,5 milliards d'euros en 2024.
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